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agent commercial
Sales Agent

Type d’entreprise Type d’employeur missions principales

TPE (Nombre d’emplyés (NE) <10) Privé Ventes de DM implantables

spécificités

Gestion du processus de vente des DM au sein des établissements de soin de la réponse à
l’appel d’offre jusqu’à l’utilisation technique des implants

Compétences techniques essentielles

Instrumentations chirurgicales des DM
implantables auprès des chirurgiens (souvent

en per opératoire*)

*Se dit de tout événement, planifié ou imprévu, survenant pendant une intervention chirurgicale,
ou de tout acte effectué durant celle-ci.
**Brut annuel hors primes et avantages en nature

compétences soft (savoir-être)

Bureautique classique

Niveau d’anglais requis C2

Métier adapté pour un stage

Métier adapté pour un débutant

Formation complémentaire
nécessaire avant d’exercer Aucune

Fourchette de rémunération** Tout dépend du nombre de client et des ventes

Niveau de rémunération en
fonction de l'expérience**

Débutant (exp<3 ans) 40k€<S<50k€
Intermédiaire (3<exp<10 ans) 65k€<S<80k€

Expert (exp>10 ans) S>80k€

Avantages en nature (fréquents) 5500€

évolutions possibles Diversification des produits vendus

commentaire L’aventure de crée son entreprise et d’être son propre patron


